PROGRAMA MODULAR - CERTIFICACION UNIVERSITARIA CON ECTS

Master Profesional en
Growth Marketing y
Crecimiento Digital

Conviértete en el profesional que las empresas necesitan
para captar, convertir y fidelizar clientes en entornos digitales.

MODALIDAD DURACION ESTRUCTURA CERTIFICACION

Online 500 horas 12 moédulos Univ. - ECTS
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O] PRESENTACION Y JUSTIFICACION

Las empresas ya no buscan
especialistas en canales. Buscan
especialistas en crecimiento.

Este mdster te da la vision, las herramientas y las habilidades para generar
resultados reales de negocio, no solo ejecutar acciones sueltas. Aprenderds a
captar, convertir y fidelizar clientes combinando estrategia, marketing digital,

ventas, automatizacion y analitica.

Las empresas ya no necesitan Gnicamente profesionales capaces de ejecutar
acciones de marketing, sino especialistas con una vision integral del
crecimiento empresarial, capaces de combinar estrategia, marketing digital,
comunicacién, experiencia de cliente, automatizacién, analitica y gestion

comercial.

En este contexto surge el Master Profesional en Growth Marketing y

Crecimiento Digital, un programa disefiado para formar profesionales
preparados para afrontar los desafios del nuevo entorno empresarial, desde
los fundamentos estratégicos hasta las técnicas mdas avanzadas de
captacién, conversion, fidelizacion y crecimiento.

ITINERARIO INTEGRABLE

El programa ha sido concebido como complemento
académico y profesional del Programa Modular de

Inteligencia Artificial Aplicada a Marketing y Ventas. Ambos

itinerarios pueden cursarse de forma independiente o
integrarse en una titulacién superior de mayor alcance,
permitiendo a cada participante disefar su propio itinerario
formativo.




02 FINALIDAD Y OBJETIVOS GENERALES

Finalidad del programa

Capacitar a profesionales, directivos y emprendedores para disefar,
implementar y optimizar estrategias de marketing, comunicacién, ventas y
crecimiento digital orientadas a resultados, formando perfiles capaces de
liderar proyectos de transformacion comercial y captacion de clientes en

organizaciones de cualquier tamano y sector.

Al finalizar, el participante sera capaz de

Comprender el papel estratégico del
marketing moderno en las
organizaciones.

Aplicar metodologias de captacién,
conversién y fidelizacion de clientes.

Crear y gestionar contenidos
orientados a negocio.

Planificar campafas de publicidad
online orientadas a resultados.

Desarrollar proyectos de ecommerce
y comercio digital.

Analizar datos para mejorar la toma
de decisiones.

Dirigir departamentos de marketing y
ventas en entornos digitales.

Disenar planes de marketing
alineados con objetivos
empresariales.

Desarrollar estrategias de marketing
digital multicanal.

Aplicar técnicas avanzadas de SEO y
posicionamiento digital.

Gestionar procesos comerciales B2B
y B2C.

Implantar sistemas de
automatizacién comercial y CRM.

Disenar estrategias de experiencia de
cliente y crecimiento.

Preparar la integracion futura de la
Inteligencia Artificial en marketing y
negocio.



03 COMPETENCIAS PROFESIONALES

Cinco dimensiones de
competencia

ESTRATEGICAS

Diseno de planes de marketing

Desarrollo de estrategias
comerciales

Planificacién de acciones de
crecimiento

Gestion de proyectos de
transformacién digital

ANALITICAS
Interpretacion de métricas de
negocio

Construccién de cuadros de
mando

Analitica digital
Business Intelligence

Optimizacion basada en datos

DIRECTIVAS Liderazgo de
equipos

Gestion del
cambio

DIGITALES

Gestion de canales digitales
Posicionamiento web
Publicidad online

Marketing de contenidos
Social Media Marketing

Comercio electrbénico

COMERCIALES

Venta consultiva
Negociacién comercial
Gestion de clientes
Desarrollo de negocio

Fidelizacién y retencidén

Direccién de Direccién
marketing comercial

Transformacion
digital
empresarial
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04 DESTINATARIOS Y SALIDAS PROFESIONALES

A quién se dirige y hacia déonde

proyecta

Destinatarios

Profesionales de marketing
Técnicos de marketing digital
Responsables de comunicacion
Community Managers
Especialistas SEO y SEM
Responsables de ecommerce
Directores y técnicos comerciales
Consultores de negocio
Responsables de CRM
Responsables de transformacién digital
Emprendedores y autdnomos
Directivos de pymes

Titulados que deseen especializarse

Salidas profesionales

Responsable de Marketing
Director de Marketing

Técnico de Marketing Digital
Especialista SEO | SEM
Community Manager

Content Manager

Responsable de Ecommerce
Responsable CRM

Growth Marketer

Consultor de Marketing Digital
Responsable / Director Comercial
Responsable de Transformacion Digital

Emprendedor digital

05



05 METODOLOGIA

Aprendizaje activo y aplicado

La metodologia se basa en el aprendizaje activo, practico y orientado a la
aplicacion profesional, favoreciendo la transferencia inmediata de los

conocimientos adquiridos al entorno laboral. Cada médulo incorpora:

0] 02 03

Contenidos Materiales Casos prdcticos
multimedia descargables

04 05 06

Ejercicios de Actividades de Recursos
aplicacion reflexion complementarios

07 08 09

Evaluaciones de Casos Proyecto practico
seguimiento empresariales de aplicacion
reales




06 ESTRUCTURA ACADEMICA

El mapa del programa

Un nivel troncal y cinco bloques de especializacion progresiva. Cada
maddulo puede cursarse de forma independiente y tiene su
correspondencia en el itinerario de Inteligencia Artificial.

NIVEL O - . . .
TRONCAL Marketing y Ventas en la Empresa Digital
BLOQUE A Al - Marketing de Contenidos y Branded Content

A2 - Copywriting Persuasivo y Conversion Digital
BLOQUE B B1 - Marketing Digital y Redes Sociales

B2 - SEO y Posicionamiento Web

B3 - Publicidad Digital y Captacién de Trafico
BLOQUE C C1- Ventas B2B y Desarrollo Comercial

C2 - Ecommerce y Conversion Digital
BLOQUE D D1 - Automatizacién del Marketing y CRM

D2 - Analitica Digital y Business Intelligence
BLOQUE E E1- Direccidn de Marketing y Estrategia Comercial

E2 - Experiencia de Cliente y Growth Marketing

40 h

40 h
40 h

60 h
40 h
40 h

40 h
40 h

40 h
40 h

40 h
40 h
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NIVEL O - TRONCAL

Marketing y Ventas en la
Empresa Digital 40 horas

Modulo troncal que asienta los fundamentos del marketing moderno y la
vision integral del crecimiento, base sobre la que se construye toda la

especializacion posterior.

= Fundamentos del marketing = Marketing estratégico
moderno
= Marketing digital = Customer Journey
= Funnel de conversion = Omnicanalidad
= Captacién y fidelizacion " Tendencias del marketing actual
= Automatizacion comercial " |ntroduccién a la analitica

empresarial
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A BLOQUE - CREACION Y CONTENIDOS

Al - Marketing de Contenidos y Branded |21}
Content

= Estrategia de contenidos = Buyer Persona

= Storytelling = Calendarios editoriales
= Blogs corporativos = Video marketing

= Podcasting = Branded Content

= Content Hubs = Métricas de contenidos

| CORRESPONDENCIA IA |A para Contenidos Comerciales Avanzados

A2 - Copywriting Persuasivo y Conversion |EIJ
Digital

= Psicologia de compra = Neuromarketing

= Persuasion = Landing pages

= Lead magnets = Email marketing

= CRO = Copy comercial

= Copy publicitario = Optimizacién de conversiones

CORRESPONDENCIA 1A /A para Copywriting y Conversién
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B BLOQUE - MARKETING DIGITAL

B1 - Marketing Digital y Redes Sociales X

= Social Media Marketing = Community Management
= LinkedIn = |nstagram

= TikTok = YouTube

= Influencer Marketing = Marca personal

= Social Listening Estrategias de crecimiento

CORRESPONDENCIA IA |A para Marketing Digital y RRSS Avanzado

B2 - SEO y Posicionamiento Web | aon |

= SEO estratégico = SEO On Page

= SEO Técnico = Arquitectura web

= Keyword Research = SEO semdntico

= EEAT = SEO Local

= Link Building = GEO y buscadores con IA

CORRESPONDENCIA IA |A para SEO y Posicionamiento Web

B3 - Publicidad Digital y Captacion de Trafico |ZI)

= Google Ads = Meta Ads

= LinkedIn Ads = TikTok Ads

= Publicidad programdatica = Remarketing

= Funnels publicitarios = Creatividades digitales
= CRO publicitario = Medicién de campanas

CORRESPONDENCIA IA JA para Publicidad Digital
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C BLOQUE - VENTAS Y COMERCIAL

C1-Ventas B2B y Desarrollo Comercial [ a0n |

Venta consultiva Prospectacién

= Social Selling LinkedIn comercial

CRM comercial

= Account Based Marketing

Gestion de cuentas clave

= Negociacién

= Presentaciones comerciales Forecasting

CORRESPONDENCIA IA A para Ventas B2B Avanzado

C2 - Ecommerce y Conversion Digital [ a0n |
= Modelos ecommerce = Shopify

= WooCommerce = Marketplaces

= CRO = UX Ecommerce

= Checkout = Fidelizacién

= Personalizacién = Analitica ecommerce

CORRESPONDENCIA IA /A para Ecommerce y Conversién Avanzado
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D BLOQUE - AUTOMATIZACION Y DATOS

D1 - Automatizacion del Marketingy CRM  |ZI}

= CRM = Marketing Automation

= Lead Nurturing = Automatizacion comercial

= Email marketing = Customer Journey Automation
= Workflows = Integraciones

= Marketing Operations = Revenue Operations

CORRESPONDENCIA IA Automatizaciébn Comercial Avanzada con IA

D2 - Analitica Digital y Business [ aon
Intelligence

= KPIs = Google Analytics 4

= Looker Studio = Dashboards

= Segmentacion = Attribution

= Reporting = Business Intelligence

= Customer Analytics = Decisiones basadas en datos

CORRESPONDENCIA IA /A para Andlisis de Datos y Business Intelligence
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E BLOQUE - DIRECCION Y CRECIMIENTO

El- Direccion de Marketing y Estrategia  |ZIJ
Comercial

= Plan de marketing = Estrategia comercial

= Pricing = Go To Market

= Presupuestos = Organizaciéon comercial
= Liderazgo = Gestion de equipos

= Transformacion digital = Direccién estratégica

| CORRESPONDENCIA IA /A para Direcciébn Comercial y Estrategia

E2 - Experiencia de Cliente y Growth [ aon
Marketing

= Customer Experience = Customer Success

= Growth Marketing = Growth Loops

= Fidelizacién = Retencidn

= Programas de recomendacion = Community Building

= Expansion de clientes = Métricas de crecimiento

CORRESPONDENCIA IA Crecimiento y desarrollo sectorial apoyado en IA



07 SISTEMA DE EVALUACION

Evaluacion continua

La evaluacion se desarrolla mediante un sistema de evaluacién continua.
Serd necesario superar los criterios establecidos en cada méddulo para la

obtencién de la certificacion correspondiente.

Cuestionarios de

.. Actividad acti

0] ovaluacién 02 Actividades précticas
03 casos de estudio 04 Ejercicios de aplicacién
05 Proyectos de médulo 06 Participacién formativa

«La superacién de los criterios de cada médulo da

acceso a la certificaciéon correspondiente»




08 TITULACIONES Y PROGRESION ACADEMICA

Un itinerario que crece contigo

Certificados de Especializacion

Cada médulo puede cursarse de forma independiente y da lugar a un
Certificado de Especializacién.

Diplomas de Experto

La superacién de agrupaciones de mddulos relacionados permite
obtener Diplomas de Experto en dreas especificas del marketing y el
crecimiento digital.

3 Master Profesional 500 h

La superacién de los doce médulos da acceso al titulo de Master
Profesional en Growth Marketing y Crecimiento Digital, con
certificacién universitaria y créditos ECTS.

Master Superior ~1000 h

La integracién con el Programa Modular de Inteligencia Artificial

Aplicada a Marketing y Ventas permite obtener el Master Superior en

Marketing, Ventas e Inteligencia Artificial Aplicada: una titulacion de
alta especializacion para liderar la captacion, conversion,
automatizacién y transformacion comercial de la préxima década.




INFORMACION Y ADMISION

Solicita informaciony
reserva tu plaza

Déjanos tus datos y un asesor académico te orientard sin
compromiso sobre el itinerario ideal para tu perfil, la
certificacion universitaria con ECTS y las opciones de

financiacion.

Asesoramiento personalizado Ayudas y financiacion Inicio inmediato

SITIO WEB aulaformacion.es/marketing-school

EMAIL

(+34) 630120 516



| auloformocion CERTIFICACION UNIVERSITARIA - ECTS

MARKETING SCHOOL




